
1.   Für wen wollen Sie Ihren e-Shop erstellen?
¨  Kunden

¨  Mitarbeiter

¨  Geschäftspartner

2.  Wie stark wird der Shop voraussichtlich frequen-
tiert sein (Besucher/Jahr)?
¨  Bis zu 500

¨  Bis zu 1.000

¨  Bis zu 5.000 

¨  Mehr als 5.000

3.  Wie viele unterscheidliche Nutzergruppen  
(z. B. Mitarbeiter, Kunden) mit verschiedenen 
Zugriffsrechten wird es geben?
¨  1 Gruppe

¨  2 Gruppen

¨  3 Gruppen

¨  Mehr als 3 Gruppen

4.  Wie ist der Shop zugänglich?
¨  Öffentlich im Web

¨  Firmeneigenes Intranet

5.   Wird der Shop nur für registrierte Nutzer  
sichbar sein?
¨  Ja
¨  Nein

6.  Wo werden die Shopdaten gespeichert  
und gesichert?
¨  Eigener Server

¨  Server des Dienstleisters mit normalen 

       Sicherheitsstandard 

¨  Server des Dienstleisters mit hohem 

       Sicherheitsstandard 

¨  Server des Dienstleisters mit sehr hohem 

       Sicherheitsstandard

7.   Welchen Artikel-Umfang soll der Shop haben
¨  Bis zu 50 Artikel

¨  Bis zu 100 Artikel

¨  Mehr als 100 Artikel

8.   In welchem preislichen Rahmen sollen sich die 
Artikel bewegen?
¨  Bis zu 5 €

¨  Bis zu 10 €

¨  Bis zu 50 €

¨  Über 50 €

9.   Gibt es Schnittstellen zu bestehenden Systemen?
¨  Warenwirtschaftssystem

¨  Kundendatenbank (CRM)

¨  Sonstige

¨  Keine

10.  Welche Module vom 4-CELL-SHOP  
  finden Sie interessant?

¨  OPTI-CELL Modul 

Maßgeschneiderte, auf die Zielgruppe optimierte 

Gestaltung der grafischen Oberfläche Ihres Shop-

systems mit intuitiver und psychologisch gesteu-

erter Benutzerführung.

¨  GOOD-CELL Modul 

Attraktive Geschenke anstelle von monetären  

Zuwendungen. Ideal z. B. beim kundenorientierten 

Beschwerdemanagement. Erstellen Sie beispiels-

weise einen Gutscheincode, mit dem sich ihre  

Kunden ein „Goodie“ aus Ihrem Angebot aus- 

wählen.

¨  BON-CELL Modul 

Das typische Bonussystem. Adäquat zu den ge-

tätigten Umsätzen erhalten Ihre Kunden Bonus-

punkte, die sie dann im Shop gegen Prämien  

einlösen können. 

¨  PAY-CELL Modul 

Beinhaltet alle bekannten, klassischen Bezahl- 

funktionen, wie z.B. Rechnung, Vorauskasse,  

 Kreditkarte, PayPal etc.

Angebotsanfrage

Unsere Leistungen sind für Ihr Unternehmen interessant?  
Dann sollten Sie uns schleunigst kennen lernen. Wir helfen Ihnen gerne, eine auf Sie zugeschnittene Prämienshop-Lösung 
aufzubauen. Senden Sie uns zur ersten Spezifizierung Ihrer Vorstellungen bitte das ausgefüllte Anfrageformular. Unser 
Experten-Team freut sich darauf, für Sie aktiv zu werden und unterbreitet Ihnen ein Angebot – natürlich kostenfrei und 
unverbindlich.

Ihre Kontaktdaten

Vorname, Name

Straße

E-Mail

PLZ, Ort


